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با تشکر از  بازدید شما دوست گرامی و ارجمند



برای ارتباط با مدیر عامل گروه می توانید به نشانی های ذیل مراجعه فرمایید.



 

	
راه های ارتباط با گروه آموزش و مشاوره دکتر علی خویه



دکتر علی خویه

مشاور و مدرس شرکت های معتبر ملی و بین المللی دارای ۲۱ سال تجربه اجرایی عملیاتی حرفه ای

برای ارتباط با مدیر عامل گروه می توانید به نشانی های ذیل مراجعه فرمایید.

	
صفحه اینستاگرام دکتر علی خویه





     instagram.com/khooyeh.ir


	
کانال تلگرام دکتر علی خویه شامل کانال جامع مدیریت بازاریابی و فروش و برند

https://telegram.me/dr_khooyeh

————————————————————


	
کانال تلگرام دکتر برند

اصول و تکنیک های برندسازی- دکتر برند انجمن برند

https://telegram.me/branddoctor


	
صفحه اینستاگرام انجمن برند دکتر برند


	https://www.instagram.com/anjoman_brand/
	———————————————————-
	
کانال تلگرام دکتر مال اولین مرجع مدیریت و مهندسی فروشگاه، کانال فروشگاه داران، مدیریت فروشگاه

https://telegram.me/drmall

	
 صفحه اینستاگرام دکتر مال مرجع مدیران و کارکنان فروشگا ها


	 https://www.instagram.com/hypermarketing.ir


 

	
کانال آموزش مذاکره، فن بیان و زبان بدن، آکادمی مذاکره ایران

https://telegram.me/negotiationacademy     

	
 صفحه اینستاگرام آکادمی مذاکره ایران


	 https://www.instagram.com/negotiation_academy


	————————————————

مدرسه ی بازاریابی و فروش ایران

https://telegram.me/sales_technic

—————————————————-

کانال پخش و توزیع مویرگی، ویزیتوری

https://telegram.me/moyragi

———————————————-

 کانال آموزش دکتری فروش و بازاریابی




	https://telegram.me/mmsbc


	
کانال تلگرام crmمدیریت ارتباط با مشتری

https://telegram.me/crmcc

———————————————————-

	
شماره تماس با مدیر برنامه استاد خویه


	۰۹۱۲۳۹۹۸۰۲۷
	  ۰۹۰۳۴۹۹۱۱۹۴
	۰۲۱۲۶۷۱۱۲۷۱
	تهران ، خیابان نیاوران ( باهنر)، بعد از پمپ بنزین، کوچه رفیعی، پلاک  ۵ تلفن تماس ۲۶۷۱۱۲۷۱


	
  شماره تماس مستقیم با دکتر علی خویه:


	۰۹۱۲۲۹۹۱۶۰۸
	وب سایت های ذیل
	www.drkhooyeh.ir
	مشاور فروش بازاریابی و برند www.khooyeh.com 
	دکتر بازاریابی  www.marketingdoctor.ir
	دکتر فروش   www.doctorsales.ir 
	دکتر برند  www.branddoctor.ir 













ایمیل:

DrKhooyeh@gmail.com

 

چرا دکتر علی خویه ۱

چرا دکتر علی خویه ۲

چرا دکتر علی خویه ۳

چرا دکتر علی خویه ۴

چرا دکتر علی خویه ۵

چرا دکتر علی خویه ۶

چرا دکتر علی خویه ۷

چرا دکتر علی خویه ۸

چرا دکتر علی خویه ۹

چرا دکتر علی خویه ۱۰
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وظایف مدیر فروش
وفادارسازی مشتریان
ویدئو
ویدئو های آموزشی
ویدئو های آموزشی
ویزیتور های شرکت پخش






خدمات ما



									





















		

 



									مشاور، مجری طرح های بازاریابی



		

مطالب دسته 		



										

		

	

مطالب اخیر		



											
				
		
			
		

		دوره آموزشی کوچینگ دکتر علی خویه

	 9 روز قبل

	
				
		
			
		

		۱۵۰ تکنیک بازاریابی فروش دکتر علی خویه

	 آگوست 30, 2023

	
				
		
			
		

		۵۱۴ تکنیک ساده و کاربردی افزایش فروش، مذاکره، چانه زنی،  متقاعد سازی و مدیریت تعارض

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		✅آکادمی آموزش و مشاوره پخش توزیع فروش و بازاریابی مویرگی

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		نمونه اکشن پلن بازاریابی مارکتینگ پلن عملیاتی دکتر علی خویه

	 آگوست 29, 2023



		

	



 

	
		
			
					محبوب
	آخرین
	دیدگاه ها


			

			
					
						
				
					
				

							۷ رمز پنهان برای فروش موفق در فروش املاک و مستغلات

				 می 12, 2016
			
	
						
				
					
				

							برندسازی کالاهای صنعتی

				 می 12, 2016
			
	
						
				
					
				

							مدیریت نام تجاری (برند brand)

				 می 20, 2016
			
	
						
				
					
				

							استراتژی های بازاریابی در خرده فروشی

				 ژوئن 14, 2016
			
	
						
				
					
				

							روش های کاهش هزینه ی تبلیغات و بازاریابی

				 آوریل 26, 2016
			


			

			
					
				
		
			
		

		دوره آموزشی کوچینگ دکتر علی خویه

	 9 روز قبل

	
				
		
			
		

		۱۵۰ تکنیک بازاریابی فروش دکتر علی خویه

	 آگوست 30, 2023

	
				
		
			
		

		۵۱۴ تکنیک ساده و کاربردی افزایش فروش، مذاکره، چانه زنی،  متقاعد سازی و مدیریت تعارض

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		✅آکادمی آموزش و مشاوره پخش توزیع فروش و بازاریابی مویرگی

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		نمونه اکشن پلن بازاریابی مارکتینگ پلن عملیاتی دکتر علی خویه

	 آگوست 29, 2023



			

			
					
		
					

		
		الهه احمدی: جناب آقای دکتر خویه باسلام و عرض ادب یک سوال داشتم از حضور ت... 
	
	
		
					

		
		مريم بابايي بيدمشكي: استاد بزرگوار لطفا مرا در مورد موضوع ذیل فورا راهنمایی فرمای... 
	
	
		
					

		
		محمد علی تناور: با سلام و تشکر بابت راه اندازی سایت و اشتراک مطالب مفید . من... 
	
	
		
					

		
		محمد تقی: سلام و عرض ادب استادگرامی در زمینه موضوع برند پروژه ای دارم... 
	
	
		
					

		
		شجاع الدین اشرفی: سلام خسته نباشید میخواستم شرایط حضور در دوره ها وهزینه هردور... 
	


			

		

	

دوره های و کلاس های آموزشی		



											
				
		
			
		

		دوره آموزشی کوچینگ دکتر علی خویه

	 9 روز قبل

	
				
		
			
		

		۱۵۰ تکنیک بازاریابی فروش دکتر علی خویه

	 آگوست 30, 2023

	
				
		
			
		

		۵۱۴ تکنیک ساده و کاربردی افزایش فروش، مذاکره، چانه زنی،  متقاعد سازی و مدیریت تعارض

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		✅آکادمی آموزش و مشاوره پخش توزیع فروش و بازاریابی مویرگی

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		دکتر مال هایپرمارکتینگ

	 می 9, 2023

	
				
		
			
		

		آکادمی مذاکره ایران آکادمی زبان بدن ایران آکادمی مذاکره و فروش

	 می 7, 2023

	
				
		
			
		

		آکادمی فروش مدرسه فروش ایران دکتر فروش

	 می 7, 2023

	
				
		
			
		

		چرا آکادمی فروش ایران؟ چرا مدرسه فروش ایران؟

	 سپتامبر 27, 2022

	
				
		
			
		

		چرا برندها برندند؟

	 سپتامبر 26, 2022

	
				
		
			
		

		سخنرانی در همایش بین المللی مدیران طلایی

	 سپتامبر 26, 2022

	
				
		
			
		

		کارگاه آموزشی مدیریت نمایندگی ها و کانال های فروش و بازاریابی

	 ژانویه 11, 2022

	
				
		
			
		

		مشاور مدیریت، مشاور کسب و کار، مشاور مدیر عامل، مربی کسب وکار

	 نوامبر 24, 2021

	
				
		
			
		

		مدیر فروش یا رییس فروش؟

	 نوامبر 20, 2021

	
				
		
			
		

		دوره آموزشی توانمندسازی مدیران گروه صنعتی گلرنگ دکتر علی خویه

	 نوامبر 4, 2021

	
				
		
			
		

		۱۴ تکنیک ساده اما موثر برای افزایش فروش

	 سپتامبر 6, 2021



		

	

مطالب سایت		



											
		دوره آموزشی کوچینگ دکتر علی خویه

	 9 روز قبل

	
		۱۵۰ تکنیک بازاریابی فروش دکتر علی خویه

	 آگوست 30, 2023

	
		۵۱۴ تکنیک ساده و کاربردی افزایش فروش، مذاکره، چانه زنی،  متقاعد سازی و مدیریت تعارض

	 آگوست 29, 2023

	
		✅آکادمی آموزش و مشاوره پخش توزیع فروش و بازاریابی مویرگی

	 آگوست 29, 2023

	
		دکتر مال هایپرمارکتینگ

	 می 9, 2023

	
		آکادمی مذاکره ایران آکادمی زبان بدن ایران آکادمی مذاکره و فروش

	 می 7, 2023

	
		آکادمی فروش مدرسه فروش ایران دکتر فروش

	 می 7, 2023

	
		چرا آکادمی فروش ایران؟ چرا مدرسه فروش ایران؟

	 سپتامبر 27, 2022

	
		چرا برندها برندند؟

	 سپتامبر 26, 2022

	
		سخنرانی در همایش بین المللی مدیران طلایی

	 سپتامبر 26, 2022

	
		کارگاه آموزشی مدیریت نمایندگی ها و کانال های فروش و بازاریابی

	 ژانویه 11, 2022

	
		مشاور مدیریت، مشاور کسب و کار، مشاور مدیر عامل، مربی کسب وکار

	 نوامبر 24, 2021

	
		مدیر فروش یا رییس فروش؟

	 نوامبر 20, 2021

	
		دوره آموزشی توانمندسازی مدیران گروه صنعتی گلرنگ دکتر علی خویه

	 نوامبر 4, 2021

	
		۱۴ تکنیک ساده اما موثر برای افزایش فروش

	 سپتامبر 6, 2021

	
		ویژگیهای لازم مشاوران بازاریابی و مشاوران فروش حرفهای

	 آگوست 30, 2021

	
		برخی از دست نوشته ها و مطالب صفحات مجازی علی خویه

	 آگوست 21, 2021

	
		چراغ خاموش و کم حاشیه

	 آگوست 21, 2021

	
		چرا آموزش و مشاوره در محل کار شما؟

	 می 7, 2021

	
		کتاب های دکتر علی خویه، دکتر خویی

	 آوریل 27, 2021

	
		کارگاه آموزشی برنامه ریزی فروش مهندسی فروش، مدیریت و مهندسی فروش افزایش فروش

	 آوریل 27, 2021

	
		دکتر علی خویه کیست

	 آوریل 5, 2021

	
		کتاب مدیریت پورسانت، چرا پورسانت چگونه پورسانت بیماری های پورسانت تدوین پورسانت

	 فوریه 3, 2021

	
		علی خویه در اجرا

	 فوریه 3, 2021

	
		برخی از مطالب تلگرام و اینستاگرام و واتزاپ دکتر علی خویه

	 دسامبر 27, 2020

	
		انتخاب مشاور فروش مشاور برند مشاور بازاریابی

	 ژوئن 30, 2020

	
		بازاریابی و فروش اینستاگرامی

	 می 7, 2020

	
		دکتر علی خویه از دغدغه های برندینگ جشنواره فجر می گوید / جشنوارهای که برند نیست

	 می 2, 2020

	
		چرا مهندسی فروش و بازاریابی املاک و مستغلات؟ چرا مدیریت فروش و برندسازی املاک و مستغلات

	 آوریل 25, 2020

	
		مدیریت تحول، مدیریت بحران، مدیریت بهبود سازمانی، مدیریت پیشبرد و توسعه، دکتر علی خویه

	 آوریل 22, 2020



		

	

لینک ها



									         
         
         
         
هایپرمارکت و فروشگاه زنجیره ای

		



		

	

	
						
			
				
			
				
	


	
	

			
			بازاریابی و فروش		


											
				
		
			
		

		۱۵۰ تکنیک بازاریابی فروش دکتر علی خویه

	 آگوست 30, 2023

	
				
		
			
		

		۵۱۴ تکنیک ساده و کاربردی افزایش فروش، مذاکره، چانه زنی،  متقاعد سازی و مدیریت تعارض

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		✅آکادمی آموزش و مشاوره پخش توزیع فروش و بازاریابی مویرگی

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		نمونه اکشن پلن بازاریابی مارکتینگ پلن عملیاتی دکتر علی خویه

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		آکادمی فروش مدرسه فروش ایران دکتر فروش

	 می 7, 2023



		

	

		

	
			
			اصول و فنون مذاکره		


											
				
		
			
		

		۵۱۴ تکنیک ساده و کاربردی افزایش فروش، مذاکره، چانه زنی،  متقاعد سازی و مدیریت تعارض

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		آکادمی مذاکره ایران آکادمی زبان بدن ایران آکادمی مذاکره و فروش

	 می 7, 2023

	
				
		
			
		

		برخی از دست نوشته ها و مطالب صفحات مجازی علی خویه

	 آگوست 21, 2021

	
				
		
			
		

		چراغ خاموش و کم حاشیه

	 آگوست 21, 2021

	
				
		
			
		

		چرا آموزش و مشاوره در محل کار شما؟

	 می 7, 2021



		

	

		

	

			
			مدیریت		


											
				
		
			
		

		دوره آموزشی کوچینگ دکتر علی خویه

	 9 روز قبل

	
				
		
			
		

		۵۱۴ تکنیک ساده و کاربردی افزایش فروش، مذاکره، چانه زنی،  متقاعد سازی و مدیریت تعارض

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		سخنرانی در همایش بین المللی مدیران طلایی

	 سپتامبر 26, 2022

	
				
		
			
		

		شرح خدمات تیم دکتر علی خویه

	 نوامبر 10, 2021

	
				
		
			
		

		دوره آموزشی توانمندسازی مدیران گروه صنعتی گلرنگ دکتر علی خویه

	 نوامبر 4, 2021



		

	

		

	
		
	

	


				
	

	
		
					
			


			
			گروه مشاوره، تحقیق، آموزش و اجرا در زمینه های بازاریابی، فروش، برندینگ، مذاکره و خلاقیت
			

		

	

	


	








