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فهرست مطالب

معنا و مفهوم برند

برند دقیقاً یعنی چی ؟

دوم: برند تنها در ذهنها است:

بازاریابی MARKETING فروش SALE برندینگ BRANDING

– بازاریابی MARKETING

– فروش SALE

– برندینگ BRANDING

تفاوت برند و نشان تجاری

مزیت و اهمیت برندسازی

هویت برند

برند و انواع آن

انواع برند brand

– برند فردی Personal Brand :

۲- برند محصول Product Brand :

۳- برند خدمات Service Brand :

۴- برند شرکتی Corporate Brand :

۵- برند سرمایهگذار Investor Brand :

۶- برند موسسه غیرانتفاعی Non Profit Brand

۷- برند عمومی Public Brand :

۸- برند فعال یا عملگرا Activist Brand :

۹- برند مکان Place Brand :

۱۰- برند کشور Nation Brand :

چرا باید برندسازی کنیم؟

اصول برندینگ و روش های برندسازی

چطور برند بسازیم؟

ساخت برند در شرایط بحران و رکود

نقش دولت در برندسازی

آیا در ایران برند داریم؟

مشکل برندسازی در ایران

چرا کارخانه ها در ایران بالغ نمی شوند؟

آسیب شناسی عدم رشد نشان های تجاری در ایران

بازاریابی و برندسازی زعفران

برندسازی ملی

تعریف برند ملی

تطبیق نظریه برند به محتوای برندگذاری ملی

دوره مدیریت و مهندسی برند و تکنیک های برندسازی و توسعه برند

ارزش ویژه برند

روشهای ارزش گذاری برند

هرم پویایی های برند

	آگاهی از حضورPresence


۲- مدل ۵ عاملی دیوید آکر

Interbrand3- :

۴- BAV:

۵ مدل تبدیلی

۶- CBBC :

۸- روش ارزشگذاری فاینشال ورد (Financial World)

مهندسی ارزش در مدیریت برند و برندسازی

ناگفته هایی از مدیریت و مهندسی برند

ساختارشناسی یک برند یا پیام

برندها و پیامهای پرفروش چه مشخصاتی دارند؟

ضرورت برند در دنیای کنونی تجارت و بازرگانی

محورهایی که در برندسازی باید به آنها توجه کرد

محور اول

محور دوم

محور سوم

نهادینه کردن برند بهوسیله روابط عمومی

تاکتیک و تکنیک برندسازی در هزاره سوم

اجزای برند مؤثر در دنیای امروز

	استراتژی
	خلاقیت
	اجزای


تاکتیک و تکنیک برندسازی در هزاره سوم

مدیریت مدرن برند

مزیت برند

چگونه اعتبار برند خود را افزایش دهیم؟

برنامه موفق برندسازی درون سازمانی

الگو های بازاریابی برندهای بزرگ

ردبول، ماجراجویی اتریشی

نایک، شخصی سازی وسایل ورزشی

مک دونالد و بازاریابی فرهنگی

کوکاکولا، ترویج شادی به سبک کلاسیک

رزدی: اینجا خانه شماست

صندوق جهانی طبیعت و هنر زندگی

کارگاه آموزشی برندسازی شخصی | مدرس: علی خویه

برندسازی پزشکان، وکلا، هنرمندان

نکات مهم در برندینگ داخلی

برند سازی در صنایع

برندسازی کالاهای صنعتی

برندسازی درصنعت بانک و بیمه

برند در صنعت بانکداری

برندینگ شرکتهای خدمات مالی

برندسازی در صنعت ساختمان- کمپانی وینچی

بازاریابی، فروش و برندسازی صنعت کاشی و سرامیک در ایران

بازاریابی و برندسازی رستوران

برندسازی کارگاه های کوچک

بازاریابی و برندسازی محصولات

محصول

محصولات مقایسه ای

محصولات تخصصی

“چرخه عمر محصول”

“طول و عرض و عمق محصول”

“علائم تجاری، مارک تجاری و نام تجاری، لوگو”

“استراتژی های تعیین علامت تجاری”

“بسته بندی”

حل موانع برندسازی

چالش های برندسازی یک محصول

برندسازی پوشاک و لباس

نگاهی به موانع و راهکارهای برندسازی پوشاک در ایران

رابطه برندینگ داخلی با عملکرد برند

پیشنهاداتی درجهت برندسازی داخلی

نحوه ی جذب مشتری به وسیله ی برندسازی

کتاب عناصر برندینگ Ingredient Branding

برندسازی شهری

مفهوم برندسازی شهری

برندسازی مکان | برندسازی شهری

City Branding  برندسازی شهری

برندسازی گردشگری و برند شهرها

تدوین استراتژی برندسازی شهری

مشکلات اصلی در برندسازی شهری

شخصیت برند

ارزش ویژه ی برند Brand

وفاداری به برند

رشد و تقویت برند BRAND

رقابت بر زیرشاخه

ریسکهای موجود در رشد برند از طریق زیرشاخه محصول

۳ وظیفه اصلی مدیر برندینگ استراتژیک در مسیر تعریف زیرشاخه

رقابت بر سر ترجیح برند

نقش روابط عمومی در برند سازی

برندسازی و مدیریت برند

ارزش ویژه برند

کتاب Brand Failures  دلایل شکست برندهای بزرگ دنیا

نقش رنگ ها در فرآیند برندینگ

نقش رنگ ها در فرآیند برندینگ

هزینه های برندسازی چطور جبران می شود؟

مزیت برند

مزیت برند

تکنیک های برندسازی

اجزای برند Brand سود آور

اجزای برند مؤثر در دنیای امروز

عوامل برند سازی و برندینگ Branding

تثبیت برند brand در ذهن مردم

نهادینه کردن برند بهوسیله روابط عمومی

ضرورت برندسازی در دنیای کنونی

ضرورت برند در دنیای کنونی تجارت و بازرگانی

محورهای مهم در برندسازی Branding

محورهایی که در برندسازی باید به آنها توجه کرد

ساختار برند brand و پیام

ساختارشناسی یک برند یا پیام

جایگاه سازی برند Brand Positioning

مدیریت اهداف برندسازی

عدم مدیریت اهداف برندسازی

دلیل مرگ برندهای تازه متولد شده

اهداف برندسازی

ساخت برند قدرتمند و حرفه ای

اهمیت برندسازی

ناگفته هایی از مدیریت و مهندسی برند

مهندسی ارزش در مدیریت برند و برندسازی

ناگفته هایی از مدیریت و مهندسی برند

ساختارشناسی یک برند یا پیام

ضرورت برند در دنیای کنونی تجارت و بازرگانی

محورهایی که در برندسازی باید به آنها توجه کرد

نهادینه کردن برند بهوسیله روابط عمومی

برندسازی مجدد ( Rebranding ) در برندسازی

علم برندسازی مجدد

هنر برندسازی مجدد

۱ ) نشانه شناسی :

۲ ) طرح رنگ ها :

۳ ) استفاده از نماد تصویری :

نتیجه گیری نکات ضروری

مدرس و مشاور بازاریابی و برندسازی

اصول نامگذاری برند

انتخاب اسم برند Brand name

اولین گام موفقیت : انتخاب اسم تجاری مناسب است.

در زمان انتخاب اسم تجاری به نکات زیر توجه نمایید :

۱- انتخاب اسم تجاری را جدی بگیرید.

۲-  انتخاب اسمتجاری طنزآمیز (اسم تجاری بامزه) نامناسب است.

۳- فقط به دنبال انتخاب اسم مخفف شده نباشید.

۴- پایتان به دادگاه باز نشود.

۵- اسم تجاری خود را با تفکر بینالمللی انتخاب نمایید

۶- از انتخاب نام فامیل خود را بهعنوان اسم تجاری خود بپرهیزید.

۷- نحوه نوشتن آن را با دیگران چک نمایید

۸- اسم تجاری باید دوستدار دنیای وب باشد.

۹- قابلیت ثبت برند را چک نمایید.

تدریس بازاریابی و برندینگ

مشاوره و تدریس بازاریابی و برندینگ در سازمان و شرکت شما

برگزاری دوره های آموزشی سازمانی

علی خویه

مدرس بازاریابی و فروش، ۱۸ سال تجربه ی اجرایی، مولف و مترجم ۱۲ عنوان کتاب تخصصی و مرجع

شماره تماس مستقیم:

۰۹۱۲۲۹۹۱۶۰۸

انتخاب رنگ سازمانی و رنگ برند

چطور برندسازی کنیم

اصول برندسازی و برندینگ

نحوه ی مدیریت برند

هشت اشتباه بزرگ درمدیریت برند

ایجاد جایگاه برند خود در ذهن مشتری

ثبت جهانی علائم تجاری برند

راهنمای ثبت برند و نام نشان تجاری

جایگاه سازی برند و تبلیغات برند

ساخت برند قدرتمند و محبوب

ضرورت و اهمیت برندسازی

مشتریان خود را درگیر برند خود سازید

بازاریابی استراتژیک در برند رولکس

برندسازی بر پایه تئوری پاولف

برندسازی اینترنتی | برندسازی دیجیتال

روش های توسعه ی برند

برندینگ و توسعه برند

نقش برندسازی در تجارت و اقتصاد

سه سوال ساده برای شروع برندینگ B2B

برگ برنده ی بازاریابی

وفاداری، تعهد، اعتماد به برند

مبانی برند سازی و اهمیت آن

تدوین استراتژی برند

مراحل تدوین استراتژی مدیریت برند

برندسازی؛ تشریفات یا ضرورت

نقش کارکنان و کارمندان در برندسازی

ضرورت برندسازی درونسازمانی

ارتقای درک کارکنان سازمان از ارزشهای برند

نحوه ی درست و اصولی برندسازی

جذب منابع انسانی با استعداد (استراتژی برند کارفرما)

برندینگ و مدیریت برند

تعریف برند :(Brand)

هویت برند

– تصویر برند

-شخصیت برند

– برندسازی (Branding)

مدبریت برندینگ Managment)(Branding:

– استراتژی برند:

مدیریت بهبود مستمر برند

شیوه ارزیابی عملکرد

شیوه کسب رضایت ذی نفعان؟

خلق فرهنگ

حفظ اعتبار برند

مدیریت نام تجاری (برند brand)

تکنیک های توسعه و تقویت برند

۱۰۰ نکته ی بازاریابی برندسازی
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			قبلی: دوره ی بازاریابی و فروش حرفه ای و اثربخش در صنعت کاشی وسرامیک
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			علی خویه
مدرس دانشگاه، سخنران، مشاور، محقق و مجری سیستم هاو برنامه های بازاریابی، ارتباطات، تبلیغات، خلاقیت، تجارت و فروش – با بیش از 18 سال تجربه اجرایی، مولف و مترجم 12 کتاب مرجع، کاربردی و تخصصی، عضو انجمن های ملی و بین المللی، مجری و مشاور بیش از ۲۰۰ پروژه مختلف در سراسر کشور،دارای سابقه بیش از ۳۵۰۰۰۰ نفر ساعت دوره ها و کارگاه های آموزشی و کاربردی و اجرایی به سازمانها شرکت ها و موسسات ملی و بین المللی و همکاری های مختلف اجرایی و تخصصی با برندهای معتبر و مشهور بین المللی، مشاور ارشد مدیران عامل مطرح و برندهای معتبر، با ارایه بیش از ۱۰۰ ها عنوان مقاله تخصصی، سخنرانی در بیش از صد سمینار مختلف و سخنران برتر ده ها سمینار، مهمان و کارشناس برخی از برنامه های صدا و سیما، عضو هیات تحریریه نشریات مختلف و مشاور مدیران عامل مطرح و برتر شرکت ها و سازمان های ملی و بین المللی …….		
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				چرا برندها برندند؟
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				کلیپ ها و مطالب فضای مجازی دکتر علی خویه
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				بازاریابی خدمات service marketing کتاب بازاریابی خدمات مدرس بازاریابی خدمات خویه

				فوریه 3, 2021

			

						
							
				
					
																	
				

							
				دکتر علی خویه از دغدغه های برندینگ جشنواره فجر می گوید / جشنوارهای که برند نیست

				می 2, 2020

			

						
							
				
					
																	
				

							
				مهندسی مجدد مدرس فروش مشاور فروش دکتر فروش – دکتر علی خویه

				آوریل 18, 2020

			

						
							
				
					
																	
				

							
				فیلم های آموزشی و مشاوره ای دکتر علی خویه

				آوریل 10, 2020

			

						
							
				
					
																	
				

							
				روش های موفق در بازاریابی و فروش کالا

				آوریل 10, 2020

			

						
							
				
					
																	
				

							
				مدیریت بازاریابی و برندسازی در صنعت کاشی و سرامیک سنگ و صنایع ساختمانی دکتر علی خویه

				آوریل 9, 2020

			

						
							
				
					
																	
				

							
				چرایی و چگونگی ثبت برند مدیریت برند انجمن برند دکتر برند

				آوریل 9, 2020

			

						
							
				
					
																	
				

							
				مشاور و مدرس برندینگ و برندسازی

				دسامبر 15, 2019

			

						
							
				
					
																	
				

							
				دانستنی های برندینگ و برندسازی

				جولای 29, 2019

			

						
							
				
					
																	
				

							
				برندسازی بین المللی و تدوین استراتژی برند

				جولای 26, 2019

			

						
							
				
					
																	
				

							
				سادگی برند ؛عامل رشد

				ژوئن 14, 2019

			

						
							
				
					
																	
				

							
				اطمینان از فرآیند برندینگ و برندسازی

				ژوئن 14, 2019

			

						

		

	
		

		
				



	
		پاسخی بنویسید لغو  پاسخ
ایمیل شما منتشر نمی شود.
دیدگاه * 
نام 

ایمیل 

وبسایت

 ذخیره نام، ایمیل و وبسایت من در مرورگر برای زمانی که دوباره دیدگاهی مینویسم.


		تصویر امنیتی *
		



تصویر امنیتی را وارد کنید:
		
		

		 


Δ

	

	


	
	


موضوعات



						موضوعاتانتخاب دسته
CRM مدیریت ارتباط با مشتری
IMC بازاريابي يكپارچه
iso و کنترل کیفیت
SEO consulting مشاور سئو
آبمیوه و نوشیدنی
آموزش بازاریابی
آموزش زبان بدن
آموزش مذاکره
آموزش مذاکره موفق
آمیخته های بازاریابی
ارتباطات بازاريابي
اسباب بازی کودکان
اسپانسرگیری
استخدام نیروی انسانی کارآمد
استراتژی های بازاریابی
استراتژی های بازاریابی و فروش
استقرار سیستم پخش و فروش مویرگی
اسرار تجارت بین الملل
اصول مذاکره حرفه ای
اصول موفقیت در مذاکره
اصول موفقیت در یک مذاکره تجاری و اقتصادی
اصول و فنون مذاکرات اثربخش
اصول و فنون مذاکره
اصول و فنون مذاکره بازرگانی
اصول وفنون مذاکره در فروش بازاریابی و مشتری مداری
افزایش بهره وری نیروی انسانی
ایجاد مزیت رقابتی
بازارشناسی
بازاریابی
بازاریابی آدامس
بازاریابی اپراتورهای تلفن همراه
بازاریابی اینترنتی
بازاریابی بانک ها
بازاریابی بانک ها
بازاریابی بتن
بازاریابی بهداشت و سلامت
بازاریابی بیمه
بازاریابی بین المللی
بازاریابی تجهيزات نفت و گاز پتروشيمي
بازاریابی تشک
بازاریابی تلفنی
بازاریابی تورهای مسافرتی
بازاریابی چای
بازاریابی چریکی
بازاریابی خدمات
بازاریابی خدمات پزشکی
بازاریابی در شبکه های اجتماعی
بازاریابی دندان پزشکی
بازاریابی دوربین های مدار بسته
بازاریابی دیجیتالی
بازاریابی ساختمان
بازاریابی سیمان
بازاریابی شامپو
بازاریابی شرکت های هواپیمایی
بازاریابی شیرآلات ساختمانی
بازاریابی صنایع دستی
بازاریابی صنعت نساجی
بازاریابی صنعتی
بازاریابی فروش و برندسازی در صنعت چرم
بازاریابی فروش و برندسازی در صنعت فروش
بازاریابی فروشگاه های زنجیره ای
بازاریابی فولاد و آهن
بازاریابی کالا
بازاریابی کالاهای لوکس
بازاریابی ماشین آلات
بازاریابی ماشین های اداری
بازاریابی محصولات زراعتی، کشاورزی و دامی
بازاریابی مسکن
بازاریابی مصالح ساختمانی
بازاریابی موبایلی
بازاریابی موسسات آموزشی
بازاریابی مویرگی
بازاریابی هتل
بازاریابی و برندسازی بستنی
بازاریابی و برندسازی پسته
بازاریابی و برندسازی تعاونی ها
بازاریابی و برندسازی خدمات مهندسی
بازاریابی و برندسازی در صنعت بهداشت، غذا و دارو
بازاریابی و فروش املاک و مستغلات
بازاریابی و فروش برنج
بازاریابی و فروش برند
بازاریابی و فروش فضای مجازی
بازاریابی ورزشی
برنامه بازاریابی
برند سازی خدمات
برند سازی کالا
برندسازی بانک
برندسازی بانک و بیمه
برندسازی درون سازمانی
برندسازی شخصی
برندسازی شخصی پزشکان
برندسازی شهری
برندسازی گردشگری و توریسم
برندسازی و بازاریابی اینترنتی
برندینگ
بسته بندی محصولات
بهترین مدرس بازاریابی و فروش در ایران best marketing teacher
بهترین مدرس برند brand teacher
بهترین مدرس مدیریت best mamagement teacher
بهترین مدرس مذاکره negotiation teacher
پارچه و پرده
پخش سرد و گرم
پخش صنعتی
پخش مویرگی
پخش و توزیع کالا
پخش و توزیع مویرگی
پخش و لجستیک
پلاستیک و صنایع وابسته
پوشاک، کت و شلوار، مانتو و دستکش
تاسیسات ساختمانی
تایر و لاستیک خودرو
تبلیغات
تبلیغات
تجارت
تجهیزات پزشکی
تجهیزات ورزشی
تحقیقات بازاریابی
ترفیعات فروش
تشویق و ترفیع نیروی انسانی
تکنیک های فروشندگی
تکنیک های مذاکره
تلویزیون و نمایشگر
توانمند سازی پرسنل
توزیع مویرگی
توزیع و لجستیک
ثبت برند
جذب مشتری
جذب منابع انسانی
چانه زنی
چای، نسکافه و قهوه
چوب، مبلمان، دکوراسیون، میز و صندلی
چیدمان فروشگاه
حشره کش و مواد شیمیایی
خدمات پزشکی، درمانی و بهداشتی
خدمات پس از فروش
خرده فروشی
خرده فروشی و عمده فروشی
خلاقیت و TRIZ
خودرو های تولیدی و وارداتی
دانلود کتاب
درباره علی خویه
دکتری بازاریابی و فروش
دوره جامع آموزشی پخش و توزیع کالا
دوره جامع مدیریت فروش مویرگی
دوره فروش مویرگی
دوره های آموزشی
دوره های آموزشی برندینگ
دوره های آموزشی جذب مشتری
دوره های آموزشی خلاقیت و TRIZ
دوره های آموزشی فروش
دوره های آموزشی فروش مویرگی
دوره های آموزشی فروشگاهی
دوره های آموزشی کاربردی بازاریابی و فروش
دوره های آموزشی مدیریت
دوره های آموزشی مذاکره
دوره های آموزشی ویژه شرکت های پخش و توزیع فروش مویرگی
دوره های بازاریابی
دوره های بازاریابی و فروش
دوره ی آموزش جامع کاربردی مدیریت فروش و فروش حرفه ای
دوره ی مدیریت توزیع و پخش
دوره ی مدیریت زنجیره تامین
راه اندازی ساختار توزیع و پخش
راه اندازی ساختار فروش مویرگی
راه اندازی سیستم پخش و فروش مویرگی
راه اندازی سیستم پخش و فروش مویرگی استقرار سیستم
راه های افزایش فروش
رستوران و فست فود
رفتار سازمانی
رفتار مصرف کننده
روابط عمومی
روانشناسی تبلیغات
روانشناسی فروش
زعفران
زنجیره تامین
زنجیره تامین کالا
سخنران برند
سخنران برند brand speaker
سمینار برند
سمینار، همایش، کنفرانس
سنگ، کاشی و سرامیک
سیسمونی نوزادان
شرکت در نمایشگاه
شرکت های پخش مویرگی
شوینده و شامپو
صادرات و واردات
طلا،جواهر و زیور آلات
علی خویه
علی خویه
عمده فروشی
عینک و اپتیک
فایل فروش مویرگی
فایل های آموزشی
فایل های صوتی
فرآورده های لبنی
فرآیند پخش مویرگی
فرانشیز
فروش مویرگی
فروش مویرگی چیست
فروش مویرگی مواد غذایی
فروش و بازاریابی
فروشگاه
فروشگاه آنلاین
فروشگاه زنجیره ای
فروشنده
فنون مذاکره
قند و شکر
قیمت گذاری
کارآفرینی
کارگاه های و دوره های آموزشی
کانال های بازاریابی
کتاب
کتاب سبک های تبلیغات علی خویه و دکتر محمدیان
کتاب مدیریت برند و برندسازی علی خویه
کتاب های اصول و فنون مذاکره
کتاب های بازاریابی
کتاب های برند
کتاب های تبلیغات
کتاب های علی خویه
کتاب های فروش
کرم دست و صورت
کسب و کار
کلاس آموزش مذاکره
کوچینگ-coaching
کیف و کفش
گالری تصاویر
لجستیک
لجستیک حمل و نقل
لجستیک و پخش
لوازم آزمایشگاهی
لوازم اداری
لوازم ارتباطی
لوازم پزشکی و بهداشتی
لوازم خانگی و آشپزخانه
لوازم ورزشی و اسپورت
لوازم یدکی و قطعات خودرو
لوزم الکترونیکی و برقی
لوله، اتصالات و ابزار آلات ساختمانی
ماکارونی
محصولات
محصولات آرایشی
محصولات صنعتی
محصولات کشاورزی
مدرس با تجربه فروش و بازاریابی sales teacher
مدرس بازاریابی
مدرس برند
مدرس برند brand teacher
مدرس برندسازی branding teacher
مدرس زبان بدن
مدرس فروش کاربردی sales teacher
مدیریت
مدیریت اجرایی MBA
مدیریت ارتباط با مشتری CRM
مدیریت استراتژیک
مدیریت بازارسازی
مدیریت بازاریابی
مدیریت برند
مدیریت پورسانت کارانه مشاور پورسانت
مدیریت توزیع و پخش
مدیریت توزیع و لجستیک
مدیریت جهانی زنجیره تامین
مدیریت رفتار مشتری
مدیریت زمان
مدیریت زنجیره تأمین
مدیریت زنجیره تامین SCM
مدیریت زنجیره تامین جهانی
مدیریت زنجیره ی تامین
مدیریت سازمان
مدیریت شرکت پخش
مدیریت فروش
مدیریت فروش مویرگی
مدیریت کارکنان و کارمندان
مدیریت کیفیت
مدیریت لجستیک
مدیریت مالی
مدیریت مشتریان
مدیریت منابع انسانی
مذاکرات اثربخش
مذاکره
مذاکره بازاریابی
مذاکره تجاری
مذاکره تجاری و اقتصادی
مراکز خرید
مشاور بازاریابی
مشاور بازاریابی شبکه های اجتماعی social media marketing
مشاور بازرگانی
مشاور برند
مشاور برند brand consulting
مشاور برندسازی branding consulting
مشاور تبلیغات
مشاور فروش
مشاور مدیریت
مشاور مدیریت مشاوره مدیریت Management consulting
مشاور و مدرس بازاریابی دیجیتال digital marketing
مشاور و مدرس برندسازی دیجیتال digital branding
مشتری مداری و CRM
مصاحبه
مقالات CRM
مقالات آموزشی مذاکره
مقالات بازاریابی
مقالات برند
مقالات پخش مویرگی
مقالات تبلیغات
مقالات فروش
مقالات مدیریت
مقالات و مطالب فروشگاه داری مدیریت فروشگاه هایپرمارکت زنجیره ای فرانچایزینگ
مهندسی سبد محصولات
مهندسی فروش
مواد شوینده و بهداشتی
مواد غذایی و خوراکی
موتورسیکلت
نفت، گاز و پتروشیمی
نمایشگاه های ملی و بین المللی
نوشیدنی ها
هایپرمارکت
هوش تجاری
و روانشناسی ارتباط با مشتری
واحد بازاریابی و فروش
وصول مطالبات و معوقات
وظایف مدیر فروش
وفادارسازی مشتریان
ویدئو
ویدئو های آموزشی
ویدئو های آموزشی
ویزیتور های شرکت پخش






خدمات ما



									





















		

 



									مشاور، مجری طرح های بازاریابی



		

مطالب دسته 		



										

		

	

مطالب اخیر		



											
				
		
			
		

		۱۵۰ تکنیک بازاریابی فروش دکتر علی خویه

	 آگوست 30, 2023

	
				
		
			
		

		۵۱۴ تکنیک ساده و کاربردی افزایش فروش، مذاکره، چانه زنی،  متقاعد سازی و مدیریت تعارض

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		✅آکادمی آموزش و مشاوره پخش توزیع فروش و بازاریابی مویرگی

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		نمونه اکشن پلن بازاریابی مارکتینگ پلن عملیاتی دکتر علی خویه

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		دکتر مال هایپرمارکتینگ

	 می 9, 2023



		

	



 

	
		
			
					محبوب
	آخرین
	دیدگاه ها


			

			
					
						
				
					
				

							۷ رمز پنهان برای فروش موفق در فروش املاک و مستغلات

				 می 12, 2016
			
	
						
				
					
				

							برندسازی کالاهای صنعتی

				 می 12, 2016
			
	
						
				
					
				

							مدیریت نام تجاری (برند brand)

				 می 20, 2016
			
	
						
				
					
				

							استراتژی های بازاریابی در خرده فروشی

				 ژوئن 14, 2016
			
	
						
				
					
				

							روش های کاهش هزینه ی تبلیغات و بازاریابی

				 آوریل 26, 2016
			


			

			
					
				
		
			
		

		۱۵۰ تکنیک بازاریابی فروش دکتر علی خویه

	 آگوست 30, 2023

	
				
		
			
		

		۵۱۴ تکنیک ساده و کاربردی افزایش فروش، مذاکره، چانه زنی،  متقاعد سازی و مدیریت تعارض

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		✅آکادمی آموزش و مشاوره پخش توزیع فروش و بازاریابی مویرگی

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		نمونه اکشن پلن بازاریابی مارکتینگ پلن عملیاتی دکتر علی خویه

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		دکتر مال هایپرمارکتینگ

	 می 9, 2023



			

			
					
		
					

		
		الهه احمدی: جناب آقای دکتر خویه باسلام و عرض ادب یک سوال داشتم از حضور ت... 
	
	
		
					

		
		مريم بابايي بيدمشكي: استاد بزرگوار لطفا مرا در مورد موضوع ذیل فورا راهنمایی فرمای... 
	
	
		
					

		
		محمد علی تناور: با سلام و تشکر بابت راه اندازی سایت و اشتراک مطالب مفید . من... 
	
	
		
					

		
		محمد تقی: سلام و عرض ادب استادگرامی در زمینه موضوع برند پروژه ای دارم... 
	
	
		
					

		
		شجاع الدین اشرفی: سلام خسته نباشید میخواستم شرایط حضور در دوره ها وهزینه هردور... 
	


			

		

	

دوره های و کلاس های آموزشی		



											
				
		
			
		

		۱۵۰ تکنیک بازاریابی فروش دکتر علی خویه

	 آگوست 30, 2023

	
				
		
			
		

		۵۱۴ تکنیک ساده و کاربردی افزایش فروش، مذاکره، چانه زنی،  متقاعد سازی و مدیریت تعارض

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		✅آکادمی آموزش و مشاوره پخش توزیع فروش و بازاریابی مویرگی

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		دکتر مال هایپرمارکتینگ

	 می 9, 2023

	
				
		
			
		

		آکادمی مذاکره ایران آکادمی زبان بدن ایران آکادمی مذاکره و فروش

	 می 7, 2023

	
				
		
			
		

		آکادمی فروش مدرسه فروش ایران دکتر فروش

	 می 7, 2023

	
				
		
			
		

		چرا آکادمی فروش ایران؟ چرا مدرسه فروش ایران؟

	 سپتامبر 27, 2022

	
				
		
			
		

		چرا برندها برندند؟

	 سپتامبر 26, 2022

	
				
		
			
		

		سخنرانی در همایش بین المللی مدیران طلایی

	 سپتامبر 26, 2022

	
				
		
			
		

		کارگاه آموزشی مدیریت نمایندگی ها و کانال های فروش و بازاریابی

	 ژانویه 11, 2022

	
				
		
			
		

		مشاور مدیریت، مشاور کسب و کار، مشاور مدیر عامل، مربی کسب وکار

	 نوامبر 24, 2021

	
				
		
			
		

		مدیر فروش یا رییس فروش؟

	 نوامبر 20, 2021

	
				
		
			
		

		دوره آموزشی توانمندسازی مدیران گروه صنعتی گلرنگ دکتر علی خویه

	 نوامبر 4, 2021

	
				
		
			
		

		۱۴ تکنیک ساده اما موثر برای افزایش فروش

	 سپتامبر 6, 2021

	
				
		
			
		

		برخی از دست نوشته ها و مطالب صفحات مجازی علی خویه

	 آگوست 21, 2021



		

	

مطالب سایت		



											
		۱۵۰ تکنیک بازاریابی فروش دکتر علی خویه

	 آگوست 30, 2023

	
		۵۱۴ تکنیک ساده و کاربردی افزایش فروش، مذاکره، چانه زنی،  متقاعد سازی و مدیریت تعارض

	 آگوست 29, 2023

	
		✅آکادمی آموزش و مشاوره پخش توزیع فروش و بازاریابی مویرگی

	 آگوست 29, 2023

	
		دکتر مال هایپرمارکتینگ

	 می 9, 2023

	
		آکادمی مذاکره ایران آکادمی زبان بدن ایران آکادمی مذاکره و فروش

	 می 7, 2023

	
		آکادمی فروش مدرسه فروش ایران دکتر فروش

	 می 7, 2023

	
		چرا آکادمی فروش ایران؟ چرا مدرسه فروش ایران؟

	 سپتامبر 27, 2022

	
		چرا برندها برندند؟

	 سپتامبر 26, 2022

	
		سخنرانی در همایش بین المللی مدیران طلایی

	 سپتامبر 26, 2022

	
		کارگاه آموزشی مدیریت نمایندگی ها و کانال های فروش و بازاریابی

	 ژانویه 11, 2022

	
		مشاور مدیریت، مشاور کسب و کار، مشاور مدیر عامل، مربی کسب وکار

	 نوامبر 24, 2021

	
		مدیر فروش یا رییس فروش؟

	 نوامبر 20, 2021

	
		دوره آموزشی توانمندسازی مدیران گروه صنعتی گلرنگ دکتر علی خویه

	 نوامبر 4, 2021

	
		۱۴ تکنیک ساده اما موثر برای افزایش فروش

	 سپتامبر 6, 2021

	
		ویژگیهای لازم مشاوران بازاریابی و مشاوران فروش حرفهای

	 آگوست 30, 2021

	
		برخی از دست نوشته ها و مطالب صفحات مجازی علی خویه

	 آگوست 21, 2021

	
		چراغ خاموش و کم حاشیه

	 آگوست 21, 2021

	
		چرا آموزش و مشاوره در محل کار شما؟

	 می 7, 2021

	
		کتاب های دکتر علی خویه، دکتر خویی

	 آوریل 27, 2021

	
		کارگاه آموزشی برنامه ریزی فروش مهندسی فروش، مدیریت و مهندسی فروش افزایش فروش

	 آوریل 27, 2021

	
		دکتر علی خویه کیست

	 آوریل 5, 2021

	
		کتاب مدیریت پورسانت، چرا پورسانت چگونه پورسانت بیماری های پورسانت تدوین پورسانت

	 فوریه 3, 2021

	
		علی خویه در اجرا

	 فوریه 3, 2021

	
		برخی از مطالب تلگرام و اینستاگرام و واتزاپ دکتر علی خویه

	 دسامبر 27, 2020

	
		انتخاب مشاور فروش مشاور برند مشاور بازاریابی

	 ژوئن 30, 2020

	
		بازاریابی و فروش اینستاگرامی

	 می 7, 2020

	
		دکتر علی خویه از دغدغه های برندینگ جشنواره فجر می گوید / جشنوارهای که برند نیست

	 می 2, 2020

	
		چرا مهندسی فروش و بازاریابی املاک و مستغلات؟ چرا مدیریت فروش و برندسازی املاک و مستغلات

	 آوریل 25, 2020

	
		مدیریت تحول، مدیریت بحران، مدیریت بهبود سازمانی، مدیریت پیشبرد و توسعه، دکتر علی خویه

	 آوریل 22, 2020

	
		مشاور و مشاوره در مدیریت – مدیریت مشاوره – دکتر علی خویه Management consulting

	 آوریل 18, 2020



		

	

لینک ها



									         
         
         
         
هایپرمارکت و فروشگاه زنجیره ای

		



		

	

	
						
			
				
			
				
	


	
	

			
			بازاریابی و فروش		


											
				
		
			
		

		۱۵۰ تکنیک بازاریابی فروش دکتر علی خویه

	 آگوست 30, 2023

	
				
		
			
		

		۵۱۴ تکنیک ساده و کاربردی افزایش فروش، مذاکره، چانه زنی،  متقاعد سازی و مدیریت تعارض

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		✅آکادمی آموزش و مشاوره پخش توزیع فروش و بازاریابی مویرگی

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		نمونه اکشن پلن بازاریابی مارکتینگ پلن عملیاتی دکتر علی خویه

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		آکادمی فروش مدرسه فروش ایران دکتر فروش

	 می 7, 2023



		

	

		

	
			
			اصول و فنون مذاکره		


											
				
		
			
		

		۵۱۴ تکنیک ساده و کاربردی افزایش فروش، مذاکره، چانه زنی،  متقاعد سازی و مدیریت تعارض

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		آکادمی مذاکره ایران آکادمی زبان بدن ایران آکادمی مذاکره و فروش

	 می 7, 2023

	
				
		
			
		

		برخی از دست نوشته ها و مطالب صفحات مجازی علی خویه

	 آگوست 21, 2021

	
				
		
			
		

		چراغ خاموش و کم حاشیه

	 آگوست 21, 2021

	
				
		
			
		

		چرا آموزش و مشاوره در محل کار شما؟

	 می 7, 2021



		

	

		

	

			
			مدیریت		


											
				
		
			
		

		۵۱۴ تکنیک ساده و کاربردی افزایش فروش، مذاکره، چانه زنی،  متقاعد سازی و مدیریت تعارض

	 آگوست 29, 2023

	
				
		
			
		

		سخنرانی در همایش بین المللی مدیران طلایی

	 سپتامبر 26, 2022

	
				
		
			
		

		شرح خدمات تیم دکتر علی خویه

	 نوامبر 10, 2021

	
				
		
			
		

		دوره آموزشی توانمندسازی مدیران گروه صنعتی گلرنگ دکتر علی خویه

	 نوامبر 4, 2021

	
				
		
			
		

		برخی از دست نوشته ها و مطالب صفحات مجازی علی خویه

	 آگوست 21, 2021



		

	

		

	
		
	

	


				
	

	
		
					
			


			
			گروه مشاوره، تحقیق، آموزش و اجرا در زمینه های بازاریابی، فروش، برندینگ، مذاکره و خلاقیت
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			این مطلب را نیز بخوانید

		


				
						
			
				
										
				
			

						
			توسعه برند و افزایش فروش

			۳ دیدگاه مدیریتی کاربردی برای توسعه برند برند یک سازمان از دیدگاه ...

		

			
			
			
	






